
Déposez votre candidature (CV et lettre de motivation) sur la page Talents de notre site internet www.silab.fr

SILAB développe, fabrique et commercialise auprès des grands noms de l’industrie cosmétique et dermo-cosmétique mondiale 
des ingrédients actifs naturels, brevetés, à l’efficacité et l’innocuité démontrées, pour sublimer la beauté des peaux saines 
(département SILAB Cosmetics) et prendre soin des peaux fragilisées (département SILAB Softcare).

SILAB Cosmetics commercialise plus d’une centaine d’actifs cosmétiques d’origine naturelle reconnus sur le marché mondial de 
la beauté pour leur haut niveau d’innovation scientifique.

Garant de la promotion technique et marketing des actifs SILAB, le département Commercial assure le suivi de la relation client 
au quotidien, s’impliquant dans les projets de ses partenaires, et mettant à disposition toutes les informations utiles à propos des 
produits et du savoir-faire de l’entreprise.

Basés sur la confiance, sur l’expertise scientifique et sur la disponibilité de l’équipe, les échanges commerciaux regroupent ainsi 
une grande diversité de missions.

Vous participerez activement à notre croissance internationale en développant notre chiffre d’affaires auprès d’un portefeuille de 
clients composé d’industriels cosmétiques et dermo-cosmétiques, sur un périmètre France et international.

Intégré(e) à l’équipe des chefs de marché de notre département Commercial, vos principales missions consisteront à :
- promouvoir nos ingrédients actifs naturels auprès de votre portefeuille de clients et grands comptes ;
- détecter les nouveaux projets et les transformer en succès ;
- assurer le suivi des projets clients en relation avec le département R&D de SILAB ;
- manager des distributeurs ;
- participer à des salons et évènements professionnels en France et à l’international. 

Contact stratégique des différents interlocuteurs de nos clients (R&D, achats, etc.), vous instaurerez avec eux des relations 
commerciales sur le long terme.

Profil : Votre formation scientifique de type ingénieur ou master en biologie, biochimie, biotechnologies ou en agronomie alliée à 
une expérience commerciale de 2 à 5 ans en cosmétique, agroalimentaire ou similaire vous permettront d’assurer la promotion 
de nos produits et d’animer votre portefeuille de clients directs ainsi que votre réseau de distributeurs.

La maîtrise de l’anglais est impérative et la connaissance d’une seconde langue serait un plus.

Orienté(e) résultats et service clients, vous êtes reconnu(e) pour vos capacités relationnelles et votre goût du challenge. 

Une période de formation interne vous permettra d’appréhender rapidement notre portefeuille de produits ainsi que nos marchés 
cibles.

Basé au siège de l’entreprise en région Nouvelle-Aquitaine, à Brive-La-Gaillarde (Corrèze), le poste est voué à des déplacements 
réguliers en France et à l’international. Vous bénéficierez d’un véhicule de fonction.

Vous souhaitez vous épanouir dans un poste qui allie sciences et commerce dans un contexte international et vous êtes animé(e) 
par un fort esprit de conquête, rejoignez-nous !

Poste en CDI à pourvoir à partir dès que possible.

Lieu de travail : Région Nouvelle-Aquitaine, Saint-Viance (Brive-La-Gaillarde, Corrèze).
 Un service d’accompagnement à l’installation en Corrèze vous sera proposé.
 Consulter « La vie dans l’entreprise » sur la page Talents de notre site internet.
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SILAB RECRUTE (H/F)

BIOTECHNOLOGIES Brive (Corrèze)

SILAB est une société française indépendante spécialisée dans la recherche, la production et la commercialisation d’ingrédients actifs 
naturels, efficaces et sûrs destinés à l’industrie cosmétique et dermo-cosmétique mondiale.

Experte en biologie de la peau et dans la maîtrise du naturel, notre entreprise est l’un des leaders mondiaux dans le secteur depuis plus de 
35 ans grâce à une stratégie d’innovation ambitieuse et un investissement continu dans les Hommes, les équipements et les technologies.

Avec plus de 350 collaborateurs en France et à l’international, nous réalisons 60% de notre chiffre d’affaires à l’export, en collaboration avec 
un réseau de distributeurs exclusifs. Pour plus de détails : www.silab.fr


